
福島商工会議所

お申込み お問合せ （経営支援課）
月～金（土日祝祭日は休み） 8：30－17：00

［お申し込み方法］（業種　　　　　　　　　　　　　）▶事業所名

▶お名前 役職名

▶お名前 役職名

▶TEL ▶FAX

▶必要事項をご記入頂き、
  FAX願います。
▶受講通知は送付しません。
▶定員超過の場合のみ、
 ご連絡いたします。

TEL 536-3900FAX 525-3566

全国の事例から学ぶ！

　SNS の普及や消費の多様化などにより商環境は日々
変化しています。それに対応し売上UP・商売繁盛を
目指すことは容易なことではありません。
　そんな中でも全国各地には、独自の企画や商品に
よってお客様を集め、売上を伸ばしている元気なお店
がたくさんあります。
　日経MJの人気連載「竹内謙礼の顧客をキャッチ」
でお馴染みの竹内謙礼氏を講師にお招きし、全国の事
例より商売繁盛への秘訣を詳しくお話いただきます。
　商売繁盛を目指す方、この機会に是非ご聴講下さい。

大企業、中小企業問わず、販促戦略立案、新規事業、起業アドバイスを行な
う経営コンサルタント。有限会社いろは代表取締役。大学卒業後、雑誌編集
者を経て観光牧場の企画広報に携わる。楽天市場等で数多くの優秀賞を受賞。
現在は雑誌や新聞に連載を持つ傍ら、全国の商工会議所や企業等でセミナー
活動を行い、「タケウチ商売繁盛研究会」の主宰として、多くの経営者や起
業家に対して低料金の会員制コンサルティング事業を積極的に行っている。
特にキャッチコピーによる販促戦略、ネットビジネスのコンサルティングに
は、多くの実績を持つ。

＜プロフィール＞

『売り上げがドカンとあがるキャッチコピーの作り方』（日本経済新聞社）、『御社
のホームページがダメな理由』（中経出版）、「会計天国」（ＰＨＰ研究所）ほか、多数。

　　　　　日経MJで「竹内
謙礼の顧客をキャッチ」を好
評連載中。全国260社以上
の企業を取材！多くの成功
事例を紹介しています。

＜著書＞

（有）いろは  代表取締役

たけ うち けん れい

竹内  謙礼氏

70名（先着順）
こんな方におすすめ！

お一人様 1,000 円
（当日 受付にてお預かりいたします）

令和元年7月18日（木）
18：30～20：30

★全国の成功事例を商売繁盛に活かしたい！
★効果的な販促方法を身につけて、
　    　売上を伸ばしたい！

ウェデイングエルティ
２階「マキシールーム」

（福島市野田町 1-10-41）

日 時

場 所

受講料

定 員

講 師

「商売繁盛」への道
令和元年度
商売力向上
対策事業


